


Oé ðùëçôÝò Ýðáéæáí ðÜíôïôå êýñéï ñüëï óôç äéáìüñöùóç ôùí åñãáóéþí ôïõ óõãêñïôÞìáôïò, ôá ôåëåõôáßá ÷ñüíéá üìùò, ï
ñüëïò áõôüò áõîÜíåé óõíå÷þò óå ðïëõðëïêüôçôá. Ç ðïëõðëïêüôçôá ðñïÝñ÷åôáé áðü :

ôï ðñïúüí ðïõ ÷áñáêôçñßæåôáé áðü ôå÷íïëïãéêÝò
êáéíïôïìßåò êáé áðü ðëïýóéï ðïëýðëïêï åîïðëéóìü

ôéò õðçñåóßåò ðïõ åßíáé Ýíáò óôñáôçãéêüò
ðáñÜãïíôáò åðéôõ÷ßáò

ôïõò ðåëÜôåò ðïõ åßíáé ðåñéóóüôåñï åíçìåñùìÝíïé
êáé áðáéôçôéêïß, ðïõ åýêïëá áëëÜæïõí ìÜñêá êáé åßíáé
ðåñéóóüôåñï ðñïóåêôéêïß óôç ó÷Ýóç ôéìÞò/áîßáò.

Ôï åßíáé ôï ìüíï ðïëõåðßðåäï
åêðáéäåõôéêü ðñüãñáììá ãéá ôïí êëÜäï ôçò åìðïñßáò ôïõ
áõôïêéíÞôïõ, ðïõ áíáðôýóóåé ôéò áðáñáßôçôåò éêáíüôçôåò,
ìÝóá áðü Ýíá óýóôçìá ðïõ áêïëïõèåß ôïí ðùëçôÞ óå üëç
ôçí åðáããåëìáôéêÞ êáñéÝñá ôïõ. ¸÷ïõìå ðñïóäéïñßóåé
ôñßá åðßðåäá åîÝëéîçò ôïõ åðáããåëìáôéêïý ñüëïõ ôïõ
ðùëçôÞ, ðïõ êáèÝíá ÷áñáêôçñßæåôáé áðü éêáíüôçôåò ìå
áõîáíüìåíï åðßðåäï ðïëõðëïêüôçôáò.

•

•

•

Sales Academy

Sales AcademySales Academy

Ç ðñþôç öÜóç ðñïóäéïñßæåé ôçí
ðñïóÝããéóç ôïõ óõìâïýëïõ ðùëÞóåùí êáé
áíáðôýóóåé ôéò éêáíüôçôåò ðïõ áðáéôïýíôáé,
óôéò öÜóåéò ôçò ðþëçóçò, áðü ôçí
áíáæÞôçóç ôïõ ðåëÜôç, óôçí õðïäï÷Þ ìÝ÷ñé
êáé ôçí ïëïêëÞñùóç ôçò ðþëçóçò:

ÏñãÜíùóç ôïõ áñ÷åßïõ ðåëáôþí, ôùí
äåëôßùí åðßóêåøçò. Ïñãáíùóç ôïõ
ãñáöåßïõ. ÏñãÜíùóç, äéá÷åßñéóç êáé
óõíôÞñçóç åíüò äéêôýïõ ãíùñéìéþí
(networking marketing).

Áîéïðïéåßóôå ôá ðñþôá 4 ëåðôÜ ãéá íá
äçìéïõñãÞóåôå ìéá ó÷Ýóç åìðéóôïóýíçò.
Ðþò íá îåðåñÜóåôå ôï ðñüâëçìá ôçò ôéìÞò.

Áíáêáëýøôå ôéò åðéèõìßåò êáé ôéò áíÜãêåò
ôïõ ðåëÜôç, ðñïóäéïñßóôå ôá êßíçôñÜ ôïõ,
ôïõò ëüãïõò áãïñÜò.

×åéñéóìüò ôùí áíôéññÞóåùí ôïõ ðåëÜôç.
Äïêéìáóôéêü êëåßóéìï, Ôå÷íéêÝò Êëåéóßìáôïò
Ôï áõôïêßíçôï ðïõ Ý÷åé êáé ï ÷åéñéóìüò ôçò
áíôáëëáãÞò.

Ç äéá÷åßñéóç êáé ç åíßó÷õóç ôçò ó÷Ýóçò
ìåôÜ ôçí ðþëçóç. Ç äéáäéêáóßá ôçò
ðáñÜäïóçò ôïõ áõôïêéíÞôïõ. ÅíÝñãåéåò
Follow up.

ÏñãÜíùóç ÐùëÞóåùí

Ç ÅðáöÞ

Ç ÁíáêÜëõøç

Ç Ðáñïõóßáóç

Ôï Êëåßóéìï

Ôï Follow up

Ç ôÝ÷íç êáé ç ôå÷íéêÞ ôçò ðáñïõóßáóçò.
Äþóôå äýíáìç óôéò ðáñïõóéÜóåéò óáò. Ç
áíáôïìßá ôçò ðåéèïýò. ÓôáôéêÞ & äõíáìéêÞ
ðáñïõóßáóç ôïõ áõôïêéíÞôïõ.

Ç äåýôåñç öÜóç åßíáé ó÷åäéáóìÝíç ãéá íá
áíáðôýîåé óôïí ðùëçôÞ ôçí éêáíüôçôá íá
ðñïóáñìüæåé ôçí âáóéêÞ ìåèïäïëïãßá ôïõ
Óýìâïõëïõ ÐùëÞóåùí, óôïí ôñüðï áãïñÜò
êáé óôç óõìðåñéöïñÜ ôïõ ðåëÜôç.
Áðïôåëåßôáé áðü ôñåßò áíåîÜñôçôåò
åíüôçôåò:

¼ëïé ïé ðåëÜôåò äåí åßíáé ßäéïé. Ï ðùëçôÞò
ìáèáßíåé íá áíáãíùñßæåé ôá åßäç
óõìðåñéöïñÜò ôùí ðåëáôþí êáé íá
ðñïóáñìüæåé ôçí óõìðåñéöïñÜ ôïõ óôç
óõìðåñéöïñÜ ôïõ ðåëÜôç.

ÓÞìåñá ïé ðåëÜôåò åßíáé åíçìåñùìÝíïé êáé
êáëÜ ðëçñïöïñçìÝíïé. Ôï ðéèáíüôåñï åßíáé
üôé Þäç Ý÷ïõí ðåñÜóåé áðü ôïõò
áíôáãùíéóôÝò óáò êáé óáò óõãêñßíïõí. Ï
ðùëçôÞò ìáèáßíåé íá áíáðôýóóåé ìßá
åðé÷åéñçìáôïëïãßá áíÜëïãá ìå ôïí
áíôáãùíéóôÞ ðïõ Ý÷åé óôï íïý ôïõ ï
ðåëÜôçò, ãéá íá êáôåõèýíåé ôç äéáäéêáóßá
áðüöáóçò ôïõ ðåëÜôç.

Åëáôôþóôå ôçí åîÜñôçóç ôùí ðùëÞóåþí
óáò áðü ôéò ôõ÷áßåò äéåëåýóåéò óôçí
ÝêèåóÞ óáò. Ï ðùëçôÞò ìáèáßíåé ðþò íá
áíáëáìâÜíåé ðñùôïâïõëßåò ãéá íá
äçìéïõñãåß äéåëåýóåéò, ðñïãñáììáôéóìÝíá
ñáíôåâïý êáé äñáóôçñéüôçôåò ðñïþèçóçò
ôùí ðùëÞóåùí. Áíáëýåôáé ç ÷ñÞóç âáóéêþí
åñãáëåßùí ôçò åíåñãçôéêÞò ðþëçóçò, üðùò
ôïõ ôçëåöþíïõ êáé ôçò åðéóôïëÞò.

Ç Øõ÷ïëïãßá ôçò ðþëçóçò

Ç áíôáãùíéóôéêÞ ðþëçóç

Ç åíåñãçôéêÞ ðþëçóç

Ç ôñßôç öÜóç äßíåé ôç äõíáôüôçôá óôïí
ðùëçôÞ íá áíáðôýîåé åîåéäéêåõìÝíåò
éêáíüôçôåò, åßôå ãéá ôçí ðþëçóç
óõãêåêñéìÝíùí åéäþí áõôïêéíÞôùí åßôå ãéá
ôçí ðþëçóç óå óõãêåêñéìÝíïõ åßäïõò
ðåëÜôåò, åßôå ãéá íá åîåëé÷èåß óå
ðñïúóôÜìåíï ïìÜäáò ðùëÞóåùí
Êáôåõèýíóåéò åîåéäßêåõóçò:

Ç ïñãÜíùóç êáé ç äéá÷åßñéóç ìéáò ìïíÜäáò
ðþëçóçò ìåôá÷åéñéóìÝíùí. Ç äéáäéêáóßá
ôçò ðþëçóçò, ôå÷íéêÝò åêôßìçóçò êáé ç
äéáäéêáóßá ôçò áíôáëëáãÞò. Ôï marketing
ôïõ ìåôá÷åéñéóìÝíïõ.

H áíÜðôõîç ìåèüäùí êáé ôå÷íéêþí ãéá ôçí
ðþëçóç óôüëùí åðéâáôéêþí áõôïêéíÞôùí êáé
åðáããåëìáôéêþí óå ìåãÜëåò êáé ìéêñÝò
åôáéñåßåò

H áíÜðôõîç ìåèüäùí êáé ôå÷íéêþí ãéá ôçí
ðþëçóç åðáããåëìáôéêþí áõôïêéíÞôùí óå
ìåãÜëåò êáé ìéêñÝò åôáéñåßåò, üðùò êáé óå
åëåýèåñïõò åðáããåëìáôßåò.

ÂáèéÜ êáé ðñáêôéêÞ ðñïóÝããéóç óôçí
êáôáíüçóç ôïõ ñüëïõ ôïõ äéåõèõíôÞ
ðùëÞóåùí.
Åíóùìáôþíåé ôéò åìðåéñßåò ôïõ äéåõèõíôÞ
ðùëÞóåùí, ìå ôç âáèéÜ êáôáíüçóç ôùí
áñ÷þí ôïõ coaching êáé ôçò åðéâñÜâåõóçò,
êáé áíáðôýóóåé ôéò éêáíüôçôåò ãéá íá
äçìéïõñãçèåß ìéá ïìÜäá ðùëÞóåùí õøçëþí
áðïäüóåùí.

Ç åðé÷åßñçóç ôùí ìåôá÷åéñéóìÝíùí

ÅôáéñéêÝò ðùëÞóåéò (Fleet Sales)

ÐùëÞóåéò Åðáããåëìáôéêþí
áõôïêéíÞôùí

Äéïßêçóç ïìÜäïò ðùëÞóåùí



Ï óêïðüò ôïõ åßíáé íá åíóùìáôþóåé ôçí ôå÷íéêÞ åêðáßäåõóç, ðïõ ëáìâÜíïõí ïé Üíèñùðïé ôïõ óõíåñãåßïõ
áðü ôïõò åéäéêïýò êÜèå ìÜñêáò, ìå ôçí áíÜðôõîç ôùí éêáíïôÞôùí óôç äéá÷åßñéóç ôùí ðüñùí ôïõ óõíåñãåßïõ, êáèþò êáé ìå ôçí
áðïôåëåóìáôéêÞ êáé ðáñáãùãéêÞ äéá÷åßñéóç ôùí ó÷Ýóåùí
ìå ôïõò ðåëÜôåò. Ôï óýóôçìá ðñïóåããßæåé ôç äéá÷åßñéóç
ôïõ óõíåñãåßïõ áíáëýïíôáò üëåò ôéò äñáóôçñéüôçôåò ìå
äýï êýñéïõò óôü÷ïõò:

Ôï åßíáé Ýíá ðïëõåðßðåäï
ðñüãñáììá, ðïõ áðåõèýíåôáé óôïõò äéáöïñåôéêïýò
åðáããåëìáôéêïýò ñüëïõò ôïõ óõãêñïôÞìáôïò.

áðåõèýíåôáé óå üëç ôçí ïñãÜíùóç
ôïõ ïëïêëçñùìÝíïõ óõãêñïôÞìáôïò, ã éá íá
äçìïõñãÞóåé ðåëáôïêåíôñéêÞ êïõëôïýñá ðïéüôçôáò êáé
åîõðçñÝôçóçò.

áðåõèýíïíôáé óôïõò õðåõèýíïõò ôùí
ôìçìÜôùí ôïõ óõíåñãåßïõ êáé ôïõò êáèéóôïýí éêáíïýò íá
óõíåéóöÝñïõí áðïôåëåóìáôéêÜ óôç âåëôßùóç ôçò
ðïéüôçôáò ôïõ óõíåñãåßïõ êáé óôçí êåñäïöïñßá.

Service Academy

Service Academy

Ôï ðñþôï åðßðåäï

Ôá åðßðåäá ÉÉ & ÉÉÉ

•

•

Service AcademyService Academy

Åßíáé ó÷åäéáóìÝíï ãéá íá áíáðôýîåé ôéò
äåîéüôçôåò, ðïõ áöïñïýí ôç âåëôßùóç ôçò
ðïéüôçôáò ìå ôç óõìâïëÞ üëùí ôùí õðáëëÞëùí.
Áðïôåëåßôáé áðü ôñåßò áíåîÜñôçôåò åíüôçôåò:

To êáëýôåñï óçìåßï ãéá íá îåêéíÞóåé ç ðïéïôéêÞ
áíÜðôõîç ôïõ óõíåñãåßïõ, åßíáé ç áðüäïóç ôïõ
áôüìïõ êáé ç ðñïäéÜèåóÞ ôïõ ãéá ðïéüôçôá. Ç
ðñïóùðéêÞ ðïéüôçôá åßíáé ç áñ÷Þ ìéáò
áëõóéäùôÞò áíôßäñáóçò ðïéïôéêþí âåëôéþóåùí,
ðïõ ïäçãåß óôç äçìéïõñãßá ìßáò ðåëáôïêåíôñéêÞò
êïõëôïýñáò.

Ìåôáôïðßæåé ôçí ïðôéêÞ ãùíßá ôïõ õðåýèõíïõ ôïõ
óõíåñãåßïõ, áðü ôç äéåêðåñáßùóç áðëþí
åñãáóéþí óôï íá âëÝðåé ôï óõíåñãåßï óáí ìßá
ãñáììÞ ðáñáãùãÞò, óáí Ýíá process
ðñïóáíáôïëéóìÝíï óôïí ðåëÜôç.
Ðñïóäéïñßæåé ôïõò êýñéïõò ìï÷ëïýò ôïõ
management, ðïõ ÷ñçóéìïðïéïýíôáé ãéá íá
áõîÞóïõí ôçí éêáíïðïßçóç ôïõ ðåëÜôç.

Äßíåé ìéá áðëÞ, åýêïëç óôñáôçãéêÞ ãéá ôïí
÷åéñéóìü ôùí ðåëáôþí, óå ïðïéáäÞðïôå äéÜèåóç
êáé åÜí âñßóêïíôáé, âïçèþíôáò ôïõò
õðáëëÞëïõò íá:

âåëôéþóïõí ôçí åðáããåëìáôéêÞ åéêüíá êáé íá
áõîÞóïõí ôçí áðïäïôéêüôçôÜ ôïõò
Ý÷ïõí áõôïðåðïßèçóç êáé íá Ý÷ïõí ôïí Ýëåã÷ï
ôçò óõíäéáëëáãÞò ìå ôïí ðåëÜôç.
ìåéþíïõí ôï Üã÷ïò ôïõò êáé ôïí åêíåõñéóìü êáé
íá áíáññþíïõí ãñÞãïñá áðü äõóÜñåóôåò
êáôáóôÜóåéò, þóôå íá ìçí áíôéìåôùðßæïõí
áñíçôéêÜ ôïõò åðüìåíïõò ðåëÜôåò.

ÐñïóùðéêÞ Ðïéüôçôá

Ïñãáíéóìüò Ðïéüôçôáò

ÐñïóùðéêÞ ÅîõðçñÝôçóç

•

•

•

Åßíáé ó÷åäéáóìÝíï ãéá ôïí Õðåýèõíï
Óõíåñãåßïõ ìå óêïðü íá áíáðôýîåé
éêáíüôçôåò ðïõ ó÷åôßæïíôáé ìå ôçí
ðïéüôçôá, ôçí ïñãÜíùóç, ôï marketing êáé
ôçí ðáñáãùãéêüôçôá êÜèå ôìÞìáôïò ôïõ
óõíåñãåßïõ.
Áðïôåëåßôáé áðü äýï áíåîÜñôçôåò
åíüôçôåò:

ÐáñÝ÷åé ìßá áðïôåëåóìáôéêÞ ìÝèïäï ãéá
ôçí áíÜðôõîç ìéáò äéïßêçóçò ìå óêïðü ôç
óõíå÷Þ âåëôßùóç.
ÐáñÝ÷åé ôç äõíáôüôçôá áîéïëüãçóçò ôùí
äéáäéêáóéþí ôïõ óõíåñãåßïõ åíôïðßæïíôáò
ôá êõñéþôåñá ðñïâëÞìáôá ðïõ
ó÷åôßæïíôáé ìå ôçí éêáíïðïßçóç ôïõ ðåëÜôç
ÐáñÝ÷åé åñãáëåßá áíß÷íåõóçò êáé
áíÜëõóçò ôùí êñßóéìùí ôïìÝùí êáé
ðñïâëçìÜôùí ôïõ óõíåñãåßïõ
áîéïëïãþíôáò ôéò óõíÝðåéåò óôçí
éêáíïðïßçóç ôïõ ðåëÜôç.

ÁíÜðôõîç ôùí áðáñáéôÞôùí ãíþóåùí êáé
éêáíïôÞôùí ãéá ôçí êáôáíüçóç ôçò
ëåéôïõñãßáò ôçò åðé÷åéñçìáôéêÞò ìïíÜäáò
ôïõ óõíåñãåßïõ êáé ôçí åðßôåõîç
êåñäïöïñßáò.
ÐáñÝ÷åé åñãáëåßá êáé äåßêôåò, þóôå íá
åßíáé óå èÝóç ïé õðåýèõíïé íá
åðáëçèåýïõí åÜí ç ìïíÜäá êéíåßôáé ðñïò
ôçí åðßôåõîç ôùí óôü÷ùí ôçò êáé ìå ôé
êüóôïò èá åðéôåõ÷èïýí áõôïß.
ÁíÜðôõîç éêáíïôÞôùí ðñïþèçóçò êáé
ðþëçóçò ôùí õðçñåóéþí ôïõ óõíåñãåßïõ
êáé éêáíïôÞôùí ãéá ôçí äéáôÞñçóç ôùí
ðåëáôþí óôï óõíåñãåßï.

Quality Management

Business Management

Åßíáé ó÷åäéáóìÝíï ãéá ôïí Õðåýèõíï
Óõíåñãåßïõ, ìå óêïðü íá áíáðôýîåé ôéò
åîåéäéêåõìÝíåò éêáíüôçôåò ðïõ áðáéôïýíôáé
ãéá ôçí äéïßêçóç ðïëýðëïêùí ïñãáíùôéêþí
äïìþí, üðùò ôï óõíåñãåßï.
Äßíåé ôç äõíáôüôçôá óôïí õðåýèõíï ôïõ
óõíåñãåßïõ, íá áíáðôýîåé äéïéêçôéêÝò
éêáíüôçôåò ðïõ åßíáé éäéáßôåñá óçìáíôéêÝò
óÞìåñá, êáèþò ï ñüëïò ôïõ âáèìéáßá
ìåôáôïðßæåôáé áðü êáèáñÜ ôå÷íéêüò óå
Ýíá ñüëï ìå ðåñéóóüôåñåò äéïéêçôéêÝò
áðáéôÞóåéò.

Áðïôåëåßôáé áðü ôéò åîÞò åíüôçôåò:

ÂáóéêÝò áñ÷Ýò management

Ó÷åäéáóìüò & Ðñïãñáììáôéóìüò

Ðáñáêßíçóç & Coaching

Çãåóßá & Eðéêïéíùíßá

¸ëåã÷ïò & Áîéïëüãçóç

ÁíÜðôõîç áíèñþðéíïõ äõíáìéêïý

•
•
•
•
•
•

ôçí éêáíïðïßçóç ðåëÜôç ôçí êåñäïöïñßá&



Êáôáíïïýìå ôçí åìðïñßá ôïõ áõôïêéíÞôïõ ãéáôß Ý÷ïõìå ðåñéóóüôåñï áðü åìðåéñßá óõíåñãáóßáò ìå åëëçíéêÝò åôáéñßåò
åìðïñßáò áõôïêéíÞôùí:

¸÷ïõìå åêðáéäåýóåé ðÜíù áðü êáé .
¸÷ïõìå ó÷åäéÜóåé êáé äéåîÜãåé ðåñéóóüôåñåò áðü ôùí ðéï åìðïñéêþí ìïíôÝëùí.
Ïé åêðáéäåõôÝò ìáò Ý÷ïõí äéåîÜãåé óåìéíÜñéá óå ïëïêëçñùìÝíá óõãêñïôÞìáôá, ìéêñÜ êáé ìåãÜëá, óå üëç ôçí ÅëëÜäá.

10 ÷ñüíéá

1.000 ðùëçôÝò, õðåõèýíïõò receptionists óõíåñãåßùí
10 ðñïúïíôéêÝò åêðáéäåýóåéò

•
•
•

Ç åìðåéñßá ìáò óôï ÷þñï ôïõ áõôïêéíÞôïõÇ åìðåéñßá ìáò óôï ÷þñï ôïõ áõôïêéíÞôïõ

ÐáñÝ÷ïõìå ðëÞñç, ðñïóáñìïóìÝíá êáé åîåéäéêåõìÝíá ðñïãñÜììáôá ãéá
.

äéäáóêáëßá óôçí áßèïõóá, on-the-job åêðáßäåõóç,
follow-up, óôïí ÷þñï óáò, áëëÜ êáé äéäáóêáëßá ìå ôçí ÷ñÞóç ôùí íÝùí ôå÷íïëïãéþí, e-learning

Ôï óýóôçìá óõìðëçñþíåôáé áðü ìßá óåéñÜ õðïóôçñéêôéêþí ðñïãñáììÜôùí ðïõ åíéó÷ýïõí êáé õðïóôçñßæïõí ôçí
åöáñìïãÞ ôïõ.

Åßíáé Ýíá åêðáéäåõôéêü óýóôçìá ðïõ áðåõèýíåôáé óå åðéèåùñçôÝò ðùëÞóåùí êáé óêïðüò ôïõ åßíáé, áöåíüò íá ìÜèåé óôïõò
óõììåôÝ÷ïíôåò ôç äéá÷åßñéóç ôùí åðé÷åéñçìáôéêþí ìïíÜäùí ôïõ ïëïêëçñùìÝíïõ óõãêñïôÞìáôïò ( ) êáé
áöåôÝñïõ, íá áíáðôýîåé ôéò éêáíüôçôåò ãéá íá ìðïñÝóïõí íá ðåôý÷ïõí óôï ñüëï ôïõ óõìâïýëïõ ôùí éäéïêôçôþí ôùí ïëïêëçñùìÝíùí
óõãêñïôçìÜôùí ( ).

Åìåßò óôçí Ý÷ïõìå ó÷åäéÜóåé êáé äéåîÜãåé ôçí ðñïúïíôéêÞ åêðáßäåõóç ìåñéêþí áðü ôá ðéï åìðïñéêÜ ìïíôÝëá áõôïêéíÞôùí ôùí
ôåëåõôáßùí ÷ñüíùí.

Ç äéáèÝôåé ìßá óåéñÜ áðü Üëëá åêðáéäåõôéêÜ óõóôÞìáôá ðïõ ìðïñïýí íá
ôáéñéÜæïõí óôéò áíÜãêåò ôïõ ïëïêëçñùìÝíïõ óõãêñïôÞìáôïò üðùò :

H ÔÝ÷íç êáé ç Ôå÷íéêÞ ôçò äéáðñáãìÜôåõóçò
Time Management
Team Work
Problem Solving & Decision Making

ÐáñÝ÷ïõìå óõìâïõëåõôéêÝò õðçñåóßåò óå êÜèå Ýíáí áðü ôïõò ðáñáêÜôù ôïìåßò:
ÁíÜðôõîç ôïõ áíèñþðéíïõ äõíáìéêïý
Ó÷åäéáóìüò åìðïñéêþí êáé ðñïùèçôéêþí åíåñãåéþí
Ìáêñï÷ñüíéá ðñïãñÜììáôá óõíôÞñçóçò êáé õðïóôÞñéîçò

Auto Academy

Ï åðéèåùñçôÞò ðùëÞóåùí - åðé÷åéñçìáôéêüò Óýìâïõëïò

Business Management

Business Consulting
ÅÜí èÝëåôå íá êÜíåôå ôïõò åðéèåùñçôÝò ðùëÞóåùí óýìâïõëïõò åðé÷åéñçìáôéêÞò áíÜðôõîçò óõìâïõëåõôåßôå ìáò...

ÐñïúïíôéêÞ Åêðáßäåõóç

PPÑ

ÅÜí óáò åíäéáöÝñåé ïé ðùëçôÝò ü÷é áðëþò íá îÝñïõí êáëÜ ôï ðñïßüí áëëÜ íá îÝñïõí êáé ðùò íá ôï ðïõëïýí, ôüôå
óõìâïõëåõôåßôå ìáò...

'Aëëá åêðáéäåõôéêÜ óõóôÞìáôá

PPP

Consulting

•
•
•
•

•
•
•

ÏëïêëçñùìÝíç ÐñïóöïñÜÏëïêëçñùìÝíç ÐñïóöïñÜ

Ôá ÏöÝëçÔá ÏöÝëç
Óáò äßíïõìå åêðáßäåõóç ðïõ ôïíßæåé ôç óõíåñãáóßá êáé ôï ïìáäéêü ðíåýìá, ìåôáîý ôùí äéáöüñùí åðé÷åéñçìáôéêþí ìïíÜäùí ôïõ
ïëïêëçñùìÝíïõ óõãêñïôÞìáôïò, ãéá íá ìåãéóôïðïéÞóïõìå ôéò ðùëÞóåéò, óå ôæßñï, óå ìïíÜäåò êáé óå êÝñäïò.

Ç éêáíüôçôá ôïõ äéêôýïõ íá äßíåé ãñÞãïñá, êáôÜëëçëåò áðáíôÞóåéò êáé ëýóåéò, óýìöùíá ìå ôçí ðïëéôéêÞ êáé ôçí åéêüíá ôçò
ìÜñêáò, áðïôåëåß áíôáãùíéóôéêü ðëåïíÝêôçìá.
Ôá óõóôÞìáôá åêðáßäåõóçò óôçñßæïíôáé óå äéåèíåßò ðñáêôéêÝò áðü ôï ÷þñï ôïõ áõôïêéíÞôïõ êáé åßíáé Üìåóá åöáñìüóéìá
Ç áíÜðôõîç éêáíïôÞôùí êáé ãíþóåùí äå ìðïñåß íá ðåñéïñéóôåß óå óõãêåêñéìÝíá åêðáéäåõôéêÜ ãåãïíüôá áëëÜ åßíáé ìéá óõíå÷Þò
äéáäéêáóßá ìÜèçóçò êáôÜ ôç äéÜñêåéá ôçò åðáããåëìáôéêÞò æùÞò.

Ç ïäçãåß ôçí åêðáßäåõóç íá ãßíåé Ýíá åñãáëåßï áíôáãùíéóôéêüôçôáò, ôïõ ïëïêëçñùìÝíïõ óõãêñïôÞìáôïò êáé ðÜåé ðÝñá áðü
ôçí ðåñéóôáóéáêÞ äéåîáãùãÞ åíüò óåìéíáñßïõ, óå ïëïêëçñùìÝíåò äéáäéêáóßåò áíÜðôõîçò ôïõ áíèñþðéíïõ äõíáìéêïý.

H áíÜðôõîç ôïõ Áuto Academy óôçñßæåôáé óôïõò åîÞò Üîïíåò:

PPÑ

•

•
•

Äéåýèõíóç: Ôçë: Fax:

Web: Email:

Êéëêßò 14, ÔÈ 820 Äéþíç ,19009 ÐéêÝñìé, 210 8034617, 210 8032460,

http://www.ppplearn.com, info@ppplearn.com




